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RESUMEN 

 

En la presente investigación, se determinó la relación del comportamiento 

financiero y el endeudamiento de los jefes de familia de la Institución Educativa 

Abraham Lincoln, ubicada en el distrito de La Esperanza. Se empleó un diseño 

descriptivo utilizando la técnica del cuestionario y análisis documental, siguiendo 

los lineamientos establecidos. Para probar la hipótesis, se aplicó el análisis de 

correlación de Rho de Spearman, el cual determinó el grado de correlación 

significativa (p=0.05) las variables. 

Asimismo, el resultado estadístico de Rho de Spearman (r=-0.362) demuestra una 

correlación negativa baja según el baremo utilizado. Los resultados mostraron que 

el 97.3% de los encuestados tiene un comportamiento financiero regular, evaluado 

en términos de ahorro, presupuesto y gasto, mientras que el 94.26% muestra un 

endeudamiento moderado, evaluado por su capacidad de endeudamiento, nivel de 

deuda y situación socioeconómica. En conclusión, se determinó que los jefes de 

familia logran mantener su endeudamiento en un rango manejable. 
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ABSTRACT 

 

In the present investigation, the relationship between the financial behavior and the 

indebtedness of the heads of families of the Abraham Lincoln Educational 

Institution, located in the district of La Esperanza, was determined. A descriptive 

design was used using the questionnaire technique and documentary analysis, 

following the established guidelines. To test the hypothesis, Spearman's Rho 

correlation analysis was applied, which determined the degree of significant 

correlation (p=0.05) of the variables. 

Likewise, the statistical result of Spearman's Rho (r=-0.362) demonstrates a low 

negative correlation according to the scale used. The results showed that 97.3% of 

respondents have regular financial behavior, evaluated in terms of savings, budget 

and spending, while 94.26% show moderate debt, evaluated by their debt capacity, 

debt level and socioeconomic situation. In conclusion, it was determined that family 

heads manage to keep their debt within a manageable range. 
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I. INTRODUCCIÓN 

1.1. Formulación del Problema 

1.1.1. Realidad Problemática 

En la actualidad, las personas a nivel mundial enfrentan un constante 

desafío para cubrir sus necesidades básicas o satisfacer sus deseos de 

consumo, independientemente de su nivel de conocimiento financiero. Esta 

situación surge debido a la falta de planificación anticipada y al consumismo 

descontrolado, impulsado por las redes sociales y la publicidad persuasiva, 

que lleva a las personas a gastar de manera irresponsable. Además, la 

facilidad para solicitar préstamos sin una evaluación adecuada de la 

capacidad de pago agrava este problema. Estos factores frecuentemente 

generan presiones y tensiones económicas innecesarias. 

En el ámbito internacional, Ángel Cano, consejero delegado del 

BBVA, mencionó durante una clase de educación financiera en Madrid que 

“la falta de comprensión sobre préstamos, tasas de interés y conceptos 

básicos puede llevarnos a caer en la trampa del endeudamiento excesivo” 

(Carreras-Candi, 2023, párr.2). Las familias españolas están 

constantemente buscando la libertad financiera; sin embargo, a menudo 

ignoran la importancia de adquirir conocimientos financieros desde una 

edad temprana, lo cual es fundamental para fortalecer las habilidades 

financieras durante su desarrollo. 

Una de las principales causas del endeudamiento radica en la toma 

de decisiones financieras desinformadas, realidad común que afecta a 

personas de distintas condiciones económicas, tanto en países 

desarrollados como en aquellos marcados por desigualdades económicas. 

Según Lanzagorta (2020), en Estados Unidos el 80% de los ciudadanos 

tienen deudas que, en promedio, suman $38 000, excluyendo la hipoteca. 

Además, el 13% de la población estadounidense cree que nunca podrá 

liberarse de las deudas. Lanzagorta también compara esta situación con 

México, donde el crédito se ha vuelto algo normal y una forma de vida. 

 Según la Encuesta Nacional de Inclusión Financiera, el 32% de la 

población mexicana no tiene acceso a productos financieros, pero esto no 
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implica que no tengan deudas, ya que el 34% recurre a mecanismos 

informales, cifra mayor que el 31% de la población que tiene al menos un 

crédito formal (Lanzagorta, 2020). Es crucial entender que vivir con deudas 

no es sostenible, pues impide ahorrar, invertir y construir un patrimonio que 

asegure el futuro. 

El comportamiento financiero es fundamental en la gestión de 

recursos económicos, especialmente a nivel personal. Por esta razón, 

organizaciones internacionales trabajan en este tema con el objetivo de 

alcanzar logros significativos. Por ejemplo, la Organización Internacional 

del Trabajo (OIT) ha desarrollado programas que proporcionan 

herramientas y conocimientos para apoyar a los individuos en la mejora de 

su comportamiento financiero. 

En el ámbito nacional, la Superintendencia de Banca, Seguros y 

Administradoras de Fondos de Pensiones del Perú (SBS) y el Banco de 

Desarrollo de América Latina (CAF) llevaron a cabo la tercera Encuesta 

Nacional de Capacidades Financieras, cuyos resultados indican que "el 

85% de los peruanos reconoció que sus ingresos no les alcanzaron para 

cubrir sus gastos" (Taype, 2023, párr. 2). Este resultado revela una 

situación económica desafiante en el país, donde la mayoría de la 

población enfrenta dificultades para cubrir sus gastos con los ingresos 

actuales. 

La Comisión Multisectorial de Inclusión Financiera (CMIF) menciona 

que "gran parte de los peruanos tiene poco conocimiento y confianza en los 

mercados financieros, lo que conduce a un uso subóptimo de productos y 

servicios financieros y a menudo a la demanda de productos del sector 

informal, los cuales suelen ser costosos y poco confiables para manejar sus 

finanzas personales" (CMIF, 2019, p. 6). Esta falta de conocimiento hace 

que los peruanos sean más propensos a endeudarse y ser víctimas de 

estafas a largo plazo. 
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La Institución Educativa Abraham Lincoln, ubicada en el distrito de 

La Esperanza, está compuesta por tres niveles: inicial, primaria y 

secundaria. Uno de los desafíos más urgentes se presenta en el nivel 

secundario, donde se registra el mayor porcentaje de morosidad en los 

pagos de la pensión escolar. Este problema podría reflejar que hay familias 

que no planifican adecuadamente la distribución de sus ingresos 

mensuales y sus gastos en los que incurrirán. Con la toma de decisiones 

acertadas evitaría consecuencias negativas para su bienestar y el de su 

familia. 

En tal sentido, en el presente trabajo de investigación se abordó la 

realidad de las familias y su problemática de endeudamiento que estas 

presentan, analizando cuál es la relación entre el comportamiento 

financiero y el endeudamiento de los jefes de familia de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

1.1.2. Enunciado del problema 

  ¿Cuál es la relación que existe entre el comportamiento 

financiero y el endeudamiento de los jefes de familia de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023? 

1.2. Justificación  

De acuerdo con los criterios planteados por (Hernández-Sampieri y 

Mendoza (2018, p. 45) la presente investigación se justifica de acuerdo a 

los siguientes criterios: 

- Teórica 

Se justifica por su uso de información recopilada de artículos, revistas 

y tesis relacionadas con la investigación, lo cual enriquece el 

conocimiento existente y proporciona una base sólida para futuras 

investigaciones. Es crucial que los jefes de familia comprendan las 

variables estudiadas, ya que esto contribuirá a desarrollar estrategias 

y programas de solución orientados a mejorar la gestión financiera 

familiar. Al aumentar la conciencia sobre estos aspectos financieros, 

se busca lograr un bajo nivel de endeudamiento, así como promover 
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prácticas financieras más sostenibles y saludables en el ámbito 

familiar. 

- Metodológica 

Se va a requerir la elaboración, desarrollo y aplicación de un 

instrumento que permita recolectar información pertinente y útil para 

la definición de los conceptos de comportamiento financiero y 

endeudamiento, así como la relación entre ambas variables. 

- Social 

La investigación beneficiará a las familias de la institución educativa 

Abraham Lincoln y a las autoridades educativas puesto que los 

resultados obtenidos permitirán la toma de decisiones informadas. 

Además, es significativo para la sociedad ya que se relaciona 

directamente con el logro de los Objetivos de Desarrollo Sostenible 

(ODS) número 1 y 4, los cuales buscan erradicar la pobreza y lograr 

una educación de calidad para todos. 

1.3. Objetivos  

1.3.1. Objetivo general 

Determinar la relación del comportamiento financiero y el 

endeudamiento de jefes familias de la Institución Educativa Abraham 

Lincoln año 2023. 

1.3.2. Objetivos específicos 

- Determinar el nivel de comportamiento financiero de jefes de familia 

de la Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

- Identificar el nivel de endeudamiento de jefes de familia de la 

Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

- Determinar la relación del comportamiento financiero con las 

dimensiones del endeudamiento de jefes de familia de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

. 
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II.  MARCO DE REFERENCIA 

2.1. Antecedentes  

2.1.1. A nivel internacional 

En investigaciones realizadas a nivel internacional, Jaya (2022) en su 

trabajo de titulación realizado en Manabí - Ecuador, buscó “determinar la 

incidencia del nivel de educación financiera en el sobreendeudamiento con 

tarjeta de crédito en la provincia de Manabí” (p.23). Este trabajo tiene una 

muestra total de 384 personas con tarjeta de crédito y residentes de Manabí, 

a los que se les aplico un cuestionario de 26 preguntas en escala de Likert. 

Entre los resultados obtenidos se tiene que el nivel de sobreendeudamiento 

de los encuestados es en su mayoría medio (50%) y medio alto (39%), esto 

evidencia un mal comportamiento financiero al hacer un inadecuado uso de 

sus tarjetas de crédito. En este trabajo se concluyó que las variables 

presentan una relación moderada inversa, lo que se traduce como a menor 

nivel de educación financiera mayor grado de endeudamiento. 

Respecto a su aportación es de valor teórico, contribuye al marco 

conceptual con términos como el control financiero, planificación financiera, 

endeudamiento y capacidad de pago. 

Murillo Félix et al. (2021), en su investigación realizada en Navojoa - 

México tuvo como objetivo analizar el nivel de educación financiera de los 

habitantes de la ciudad y su influencia en la toma de decisiones de 

endeudamiento en tarjetas de crédito. Se aplicó un instrumento de 19 

preguntas, dividido en tres categorías, que mide el nivel de educación 

financiera, el nivel de endeudamiento, el uso y conocimiento de tarjetas de 

crédito y la relación que existe entre ellos, a una muestra compuesta por 661 

sujetos. Los resultados obtenidos demostraron que las personas 

encuestadas tienen un nivel medio de educación financiera y de 

endeudamiento, y un nivel medio-alto del uso y conocimiento de las tarjetas 

de crédito. Se concluye que el nivel de educación financiera de los 

encuestados está relacionado con su endeudamiento y con el uso y 

conocimiento de las tarjetas de crédito. Lo que significa que mientras más 
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conocimiento se tenga sobre un tema, el usuario tendrá la capacidad de 

tomar decisiones asertivas. 

Esta investigación aporta por su utilidad metodológica con las 

preguntas del cuestionario para la variable nivel de endeudamiento y 

también valor teórico brindando información acerca del endeudamiento. 

Rodríguez (2019) en su tesis de master desarrollada en Estelí – 

Nicaragua, tuvo como objetivo “determinar la Incidencia de la educación 

financiera en el nivel de endeudamiento de los hogares del Barrio Elías 

Moncada de la ciudad de Estelí en el año 2018” (p. 26). En esta tesis se 

trabajó con una muestra de 65 habitantes del barrio Elías Moncada y se 

aplicaron mediante distintos instrumentos como entrevistas, encuestas y un 

grupo focal. Entre los resultados obtenidos por una gráfica comparativa entre 

las dos variables se pudo corroborar que aquellos encuestados que afirman 

haber recibido educación financiera tienen niveles inferiores de 

endeudamiento a diferencia de aquellos que no han recibido algún tipo de 

conocimiento previo. Se concluyó que “la educación financiera tiene 

incidencia positiva en el nivel de endeudamiento de los hogares” (p. 122), 

por lo tanto, se aprueba la hipótesis planteada en la investigación por lo que 

una buena educación financiera incidirá de forma positiva en el nivel de 

endeudamiento. Por último, aconsejó a las familias mencionando que deben 

considerar las consecuencias de su comportamiento financiero ya que tiene 

repercusiones incluso a nivel nacional. 

Aporta con valor teórico respecto a las variables estudiadas, los 

determinantes del endeudamiento, el ahorro y presupuesto, términos 

importantes para poder tener conocimientos sólidos de las variables.  

2.1.2. A nivel nacional 

A nivel nacional, Mamani, C. y Mamani, L. (2022) en su tesis 

desarrollada en Huancané – Puno tuvieron como objetivo “determinar la 

relación entre la educación financiera y el nivel de endeudamiento de los 

comerciantes del mercado municipal de Huancané (p.13). Se aplicó un 

cuestionario a una muestra equivalente de 32 comerciantes los cuales 
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fueron seleccionados de acuerdo a 3 criterios de inclusión, igual o más de 

2 años con el negocio, inscritos en el registro del mercado y con 

disponibilidad para participar en el estudio. Entre los principales resultados 

se obtuvo un nivel alto en la dimensión capacidad de ahorro, el 71.9% 

presentaron una conducta financiera deseable ya que utilizan entidades 

financieras para ahorrar.  En esta tesis se concluyó que la educación 

financiera y el nivel de endeudamiento se relacionan positivamente con un 

r= 0.349; aceptando de esta forma la hipótesis alterna la cual confirma que 

a mayor educación financiera mayor nivel de endeudamiento.  

Esta investigación aporta por su utilidad metodológica en la 

estructuración de las preguntas del cuestionario, instrumento que es de 

gran ayuda para la investigación y también valor teórico brindando 

información sobre el endeudamiento, el presupuesto y el ahorro.   

Flores y Pecho (2021) en su tesis desarrollada en Pucallpa buscaron 

determinar la relación que existe entre la educación financiera y el nivel de 

endeudamiento de los trabajadores mototaxistas del distrito de 

Yarinacocha. Para este estudio se aplicó un cuestionario a 384 

trabajadores mototaxistas. Entre los principales resultados se determinó 

que las variables se relacionan significativamente de acuerdo con el 

procesamiento de la información reunida, además en concordancia con 

Yambay (2020) se sostiene que el bajo nivel de educación financiera influye 

en el incremento del nivel de endeudamiento. Una de las conclusiones de 

esta investigación es que “El comportamiento financiero y el nivel de 

endeudamiento, se relacionan significativamente en los trabajadores 

mototaxistas del distrito” (p.53), por lo que se evidencia que si se sostiene 

un comportamiento financiero adecuado y responsable el nivel de 

endeudamiento disminuirá.  

Esta investigación aporta por su utilidad metodológica a través de la 

aplicación del cuestionario, que resulta ser una herramienta de gran ayuda 

para la investigación. Además, aporta un significativo valor teórico al 
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proporcionar información sobre el comportamiento financiero y el 

endeudamiento. 

Flores (2022) en su tesis realizada en Ica buscó “determinar la 

relación entre el conocimiento financiero y el endeudamiento en los 

comerciantes del mercado la Unión, Ica, 2022” (p.11). Se tuvo como 

muestra a 86 comerciantes activos, se utilizó como técnica la encuesta e 

instrumento el cuestionario. Como resultados se obtuvo que los 

comerciantes cuentan con un nivel regular de conocimiento financiero 

puesto que hacen uso frecuente de los productos financiero, sin embargo, 

presentan un nivel de endeudamiento alto por lo que se infiere que el 

conocimiento no siempre va de la mano con la aplicación de la misma. Se 

concluyó que las dos variables de la investigación tienen una relación 

positiva moderada con una correlación significativa lo que indica que para 

estar menos endeudado es importante el uso adecuado de los productos 

financieros obtenidos. 

Esta investigación aporta por su utilidad metodológica a través de las 

preguntas del cuestionario, que es una herramienta de gran ayuda para la 

investigación. Además, aporta un significativo valor teórico al proporcionar 

información sobre una serie términos relacionados a las variables.  

Zuñiga (2019) es su tesis realizada en Cusco buscó “determinar el 

nivel de cultura financiera de los comerciantes del mercado Vinocanchon 

del distrito de San Jerónimo” (p.11) y para poder alcanzar ese objetivo se 

plantearon objetivos específicos como medir el conocimiento financiero, el 

comportamiento financiero y el nivel de actitud financiera. Se tuvo una 

población de 900 comerciantes y una muestra de 277, se usó como técnica 

la encuesta y como instrumento el cuestionario. Como resultados se obtuvo 

que el 64% de los encuestados presenta un nivel regular de cultura 

financiera, el 49% un nivel regular de conocimiento financiero y el 70% 

presentan actitudes favorables. Se concluye que los comerciantes tienen 

en general un nivel de cultura financiera regular, así como en sus 

dimensiones.   
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Esta investigación aporta por su valor teórico al proporcionar 

información respecto a la variable comportamiento financiero y su base 

conceptual. Además, nos proporciona un modelo para establecer el nivel 

de acuerdo a la variable. 

2.1.3. A nivel local 

Franco y Venegas (2020) en su tesis desarrollada en Trujillo tuvieron 

como objetivo “determinar la relación entre educación financiera y 

endeudamiento por uso de tarjetas de crédito en los clientes de Plaza Vea 

Chacarero, Trujillo 2020” (p.06). Por lo que se tuvo como muestra 384 

clientes aplicando la técnica de la encuesta con el instrumento del 

cuestionario compuesto por 25 preguntas. Entre los resultados principales 

se obtuvo que la muestra analizada contaba con un nivel medio (52%) de 

educación financiera y con respecto al nivel de endeudamiento con un nivel 

medio (81%) por lo que se entiende que hay una deficiente distribución del 

dinero. Se concluyó que existe una correlación directa entre las variables 

en la presente investigación, asimismo se recalcó que es importante tener 

conocimiento financiero para evitar riesgos que perjudiquen la economía 

de los clientes. 

Esta investigación aporta por su valor teórico al proporcionar 

información respecto al endeudamiento y su base conceptual.  

Amaya (2021) en su tesis tuvo como objetivo determinar la relación 

entre la cultura financiera y el endeudamiento en tarjetas de crédito de 

colaboradores con estudios universitarios del distrito de Trujillo en el 2021. 

Se desarrollo mediante un enfoque cuantitativo, diseño no experimental y 

alcance correlacional transversal. Se aplicaron cuestionarios a 100 

colaboradores con estudios universitarios. Entre los principales resultados 

se obtuvo que existe un nivel alto para cultura financiera y medio para 

endeudamiento en tarjetas de crédito. Se concluyó que la cultura financiera 

tiene una relación significativa entre las variables estudiadas. Esta 

investigación aporta un valor teórico relevante al demostrar cómo la cultura 

financiera puede influir en el comportamiento de endeudamiento, dando 
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énfasis a la necesidad de mejorar la educación financiera para reducir el 

endeudamiento. 

Esta investigación aporta por su utilidad metodológica a través de las 

preguntas del cuestionario, el cual es una herramienta de gran ayuda para 

la investigación. Además, aporta valor teórico al proporcionar información 

sobre una serie términos relacionados a las variables.  

Esquivel y Olemar (2023) en su tesis para obtener el título profesional 

de Contador Público tuvo como objetivo determinar la relación entre el 

endeudamiento y la cultura financiera de los estudiantes de administración 

de la UPAO, Sede Trujillo, año 2022. Se utilizó un enfoque cuantitativo no 

experimental con un diseño descriptivo correlacional. Se tuvo una muestra 

de 162 estudiantes pertenecientes a la Población Económicamente Activa 

(PEA)de la carrera de Administración en donde se utilizaron dos 

cuestionarios de 14 ítems, los cuales fueron validados mediante la técnica 

de Kuder-Richardson. Los resultados indicaron que el 59.88% de los 

estudiantes tenían un nivel de endeudamiento bajo, mientras que el 48.15% 

mostraron un nivel medio de cultura financiera. La conclusión principal fue 

le existencia de una relación positiva muy baja entre el endeudamiento de 

los estudiantes de administración y las dimensiones de la cultura financiera. 

Aporta valor teórico al proporcionar información sobre un conjunto de 

términos relacionados a las variables. 

2.2. Marco Teórico  

2.2.1. Comportamiento financiero 

Con el fin de ampliar el conocimiento de las variables investigadas, se 

llevó a cabo la búsqueda en fuentes bibliográficas sobre distintos aportes en 

cuanto a la primera variable comportamiento financiero, Abarca (2023) 

define al comportamiento financiero como “la gestión de los ahorros, los 

gastos y el presupuesto de una persona” (p.18), asimismo considera que es 

una capacidad individual que tiene cada persona para manejar sus finanzas 

para de esa forma triunfar en la vida. Por otra parte, Condori y Vidalon, (2020) 
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menciona que es un “conjunto de acciones que tiene una persona referente 

al manejo de sus ingresos o recursos económicos obtenidos” (p.24). En otros 

aportes Hernández y Flores (2022) mencionan que el comportamiento 

financiero es una vertiente relativamente nueva de las finanzas, este 

comprende el actuar de las personas ante diversas situaciones que implican 

el control de recursos financieros. 

2.2.1.1. Dimensiones 

En el estudio de Ibarra y Paucar (2023), clasificaron en tres tipos el 

comportamiento financiero: de ahorro, de gasto y de presupuesto. Estas 

serán utilizadas como dimensiones del presente trabajo pues son una guía 

para poder comprender cómo los individuos administran sus finanzas 

personales y las decisiones que toman relacionadas al uso de sus propios 

recursos financieros.  

● Ahorro 

Gonzáles et al. (2022) definen al ahorro como “la parte de los ingresos 

que no se destina para el consumo pues sirve para solventar futuros gastos 

o dificultades financieras sin necesidad de incurrir en deudas” (p.212). Esta 

definición recalca la importancia de apartar una parte de los ingresos para el 

soporte de alguna necesidad futura evitando la deuda. Es necesario saber 

que “el ahorro requiere de tres elementos, disciplina, sacrificio y planificación 

para el futuro” (Gonzáles et al. 2022, p.212), ya que esas será las bases para 

la creación del hábito del ahorro el cual juega un papel fundamental en la 

gestión financiera personal, debido a que permite hacer frente a imprevistos, 

el logro de metas de corto, largo plazo y asegurar una mayor estabilidad 

económica.  

● Presupuesto 

El presupuesto es un factor importante en la gestión financiera 

personal, puesto que otorga equilibrio financiero y sirve como una 

herramienta que permite planificar, programar y controlar los gastos; a fin de 

mantener una sólida económica. De acuerdo con Ramírez (2011) " un 

presupuesto es un plan para su programa de equilibrio financiero lo que una 
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dieta es para su programa de equilibrio físico. El objetivo primordial…, es 

mejorar su situación en un futuro, con un sistema de gasto disciplinado" 

(p.75). La cita enfatiza la importancia del presupuesto en el ámbito personal, 

mediante una analogía ilustra la necesidad de aplicar un enfoque para el 

control de gastos disciplinado y consciente. Y haciendo referencia a la 

comparación, así como una dieta requiere autocontrol y seguimiento, el 

presupuesto implica un conjunto de medidas que permitan alcanzar un 

equilibrio financiero.  

● Gasto 

El gasto es un aspecto fundamental en el aprendizaje de las finanzas 

personales, esto debido a que es parte del día a día. Estas salidas de dinero 

pueden incluir desde necesidades básicas hasta gastos discrecionales los 

cuales son aquellos que se realizan por elección. Aibar (2012) define a los 

gastos como “todas las salidas de dinero, que se producen durante el periodo 

que abarca el presupuesto que realiza cualquier miembro de la unidad 

familiar” (p.10). Esta definición de gasto está enfocada al ámbito familiar, sin 

embargo, es importante destacar que esta definición puede adaptarse de 

acuerdo al enfoque que desee abordar. La clasificación de los gastos permite 

entender y organizar las salidas de dinero, lo que permite poder tomar 

decisiones financieras informadas.  

Aibar (2012) clasifica a los gastos de la siguiente forma: 

• Gastos fijos obligatorios: Este tipo de gasto es imprescindible en el 

presupuesto familiar puesto que mantiene la seguridad y bienestar de 

la familia. La naturaleza de este tipo de gasto es recurrente, y es muy 

probable que sea un gasto mensual. Dentro de este tipo de gasto se 

presenta el alquiler de la casa, pago de las cuotas de algún préstamo 

o el pago de una hipoteca.  

• Gastos variables necesarios: Son aquellos desembolsos que se 

realizan para que la familia pueda llevar a cabo su vida diaria. Estos 

gastos por lo general atienden las necesidades básicas de una familia 

como la electricidad, transporte, teléfono, gasolina, wifi, etc. Y se dice 
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que es un gasto variable porque depende de los hábitos de consumo 

para definir el monto del gasto. 

• Gastos variables prescindibles: Se define como aquellos gastos que la 

familia incurre y estos contribuyen a mejorar su calidad de vida, pero 

pueden ser eliminados sin afectar el tener una vida satisfactoria. Por lo 

general aquí se encuentran gastos como ir al cine, viajes, turismo, 

salidas familiares, cuidado personal, entre otros.  

• Gastos ocasionales: Este tipo de gastos se realizan de vez en cuando 

y de acuerdo con los objetivos planteados para el año se destinará 

parte de los ahorros para realizarlo. Un claro ejemplo son las 

vacaciones o la compra de un nuevo electrodoméstico, etc. Este gasto 

se transformará en imprescindible cuando la economía del hogar no lo 

permita 

2.2.2. Endeudamiento 

En lo que refiere a la variable de endeudamiento, según Peñaloza et. al 

(2019), este es un problema que el endeudamiento ocurre a partir de causas 

intrínsecas a los individuos, como las creencias, los valores y las características 

psicológicas personales que son guías para los consumidores. Así también, 

para citado por Xavier et al. (2019) el endeudamiento es causado por el 

descontrol en el acto de consumo, desempleo, ausencia de planificación 

financiera y acumulación de deudas. Además, Campara et al (2016) el 

endeudamiento es causado por el descontrol en el acto de consumo, ausencia 

de planificación financiera y acumulación de deudas.  

2.2.2.1. Dimensiones 

Según Hadad (2020), el endeudamiento se puede medir en 3 

dimensiones: entorno personal (nivel de deuda), social (factores 

socioeconómicos) y económico (capacidad de endeudamiento). 

• Deuda 

Según Peñaloza et. al (2019) “la deuda es producto de bajos ingresos, 

altas tasas de interés y problemas de acceso al crédito” (párr. 10). Por otra 
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parte, la deuda se define como aquella obligación adquirida por el solicitante 

teniendo que reintegrar el capital adeudado y cumpliendo con las condiciones 

pactadas inicialmente. (Carreira, 2011). 

• Factores socioeconómicos 

El nivel socioeconómico es un factor importante e influyente en el 

endeudamiento del individuo. Puesto que depende mucho del nivel que tenga 

el poder acceder y responder a deudas. Según Vera, O. y Vera, F. (2013) 

mencionan que el nivel socioeconómico es una medida que comprende el 

factor económico y sociológico desde el aspecto laboral, económico y familiar 

del individuo en relación a otras personas. Por ende, el nivel socioeconómico 

de una familia al ser examinado presenta una cierta coincidencia en torno a la 

noción de que el estatus socioeconómico de las familias abarca tres 

elementos fundamentales: los ingresos económicos, el nivel educativo y la 

ocupación de los padres. 

• Capacidad de Endeudamiento  

Según Ponz (2020) para medir la capacidad de endeudamiento se debe 

considerar el nivel de ingresos mensuales y los gastos que incurre ya sean fijos 

o variables. Es importante que se conozca la capacidad de endeudamiento de 

cada persona con el fin de evitar el sobreendeudamiento personal. 

La capacidad de endeudamiento se refiere a la cantidad máxima de deuda 

que una persona o empresa puede asumir sin poner en riesgo su estabilidad 

financiera (Sánchez, 2024). En el presente estudio, esta dimensión tiene un 

enfoque centrado en la necesidad de endeudamiento, el cual se refiere al grado 

en que una persona necesita recurrir a préstamos para poder cubrir sus 

necesidades financieras. Este enfoque considera la evaluación de los ingresos 

mensuales, gastos fijos y variables, y si los ingresos actuales son suficientes 

para cubrir con sus gastos fijos mensuales. Este enfoque permite una 

comprensión más profunda y es adecuado para la investigación. 
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2.3. Marco Conceptual  

− Toma de decisiones financieras 

Las decisiones financieras están relacionadas con la obtención 

de recursos con el fin de obtener ciertas metas en relación con los 

objetivos de la institución educativa. Estos recursos pueden 

generados a través de la gestión de cobros realizada por la 

organización o mediante el acceso a créditos disponible 

(Sampaolessi, 2022).  

− Comportamiento de ahorro  

El comportamiento de ahorro desempeña un papel crucial 

siendo una habilidad financiera esencial, que incide en la capacidad 

que tienen los individuos y las familias para hacer frente a situaciones 

adversas y, en crisis económicas (Rodríguez & Sandoval 2018). 

− Historial crediticio 

El historial crediticio es un registro o informe el cual es 

elaborado por entidades bancarias, que recopila información sobre tu 

historial financiero, esto puede incluir pagos e impagos a lo largo del 

tiempo, así como préstamos personales (Pato, 2020). 

− Tasas de Interés 

De acuerdo con Carrizo (1977), la tasa de interés es aquella 

cantidad que se abona en una determinada unidad de tiempo para el 

capital invertido. Asimismo, se le reconoce como el rendimiento de la 

unidad capital de tiempo. Por lo que se puede deducir que los 

elementos que integran la tasa de interés es la unidad de capital y 

unidad de tiempo.  

− Planificación Financiera 

La planificación financiera cumple un rol importante ya que es 

considerado uno de los pilares más importantes y principales en las 

instituciones de hoy en día puesto que trabaja en una gran variedad 

en las fuentes de financiación en su presupuesto el cual prevé 

eventos y anticipándose a un futuro (Valle, 2020). 

− Gastos discrecionales 
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Este tipo de gastos engloban a todos aquellos gastos que son 

prescindibles. Pueden ser tanto fijos como variables, pero son 

aquellos gastos que pueden pasar a segundo plano. Los gastos 

discrecionales son aquellos en los que se va tu dinero sin pensar y 

están estrechamente vinculados al estado de ánimo, por lo que 

muchos de estos dan placer o satisfacción. (Maestro, 2020). Al 

realizar el proceso se debe poder verificar si son realmente 

necesarios, debido a que hay cosas que en realidad no se utilizan. 

− Finanzas personales.  

Las finanzas personales se definen como la gestión de los 

recursos económicos de un individuo o familia. Estas abarcan la 

planificación, la organización, el control y la evaluación del uso del 

dinero tanto a corto como largo plazo. Es necesario comprender que 

las finanzas personales son fundamentales en la vida humana tanto a 

nivel individual como familiar, ya que permite planificar y alcanzar 

objetivos, así como anticipar situaciones desfavorables y prepararse 

para enfrentarlas de la mejor manera. Por lo que una gestión eficiente 

del dinero permitirá alcanzar metas financieras, educar a los hijos o 

asegurar un retiro cómodo y contar con un fondo de emergencia para 

anticipar alguna urgencia médica. (México, 2024). 

2.4. Hipótesis  

 

- Hipótesis de investigación (H1) 

Existe relación inversa entre el comportamiento financiero y 

endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

- Hipótesis nula (H0) 

Existe relación directa entre el comportamiento financiero y 

endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023. 
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2.5. Variables  
Tabla 1.Operacionalización de variables 

Operacionalización de variables 

Variable  Definición conceptual Definición operacional  Dimensiones  Indicadores  Ítem Escala 

Comportamiento 

financiero 

 

El comportamiento financiero 

se define como la gestión de 

los ahorros, los gastos y el 

presupuesto de una persona. 

(Abarca, 2023, p.18) 

 

La variable comportamiento 

financiero será medida a 

través del nivel de ahorro, 

gasto y presupuesto.  

a través de un cuestionario. 

 

 

Presupuesto 

 

 

Elaboración 1 Ordinal  

Existencia  2 

Cumplimiento 3 

 

Gasto 

 

Porcentaje gasto. 4 

Priorización de gastos 5,6,7 

Nivel de Ahorro 

 

Porcentaje de ahorro 8,9 

Frecuencia ahorro 10,11 

Objetivo ahorro 12 

Endeudamiento 

El endeudamiento es causado 

por el descontrol en el acto de 

consumo, ausencia de 

planificación financiera y 

acumulación de deudas.  

(Xavier et al., 2019) 

La variable endeudamiento 

será medida a través de las 

siguientes dimensiones: 

nivel de deuda(personal), 

nivel socioeconómico 

(social) y capacidad de 

endeudamiento (económico) 

a través de un cuestionario. 

Capacidad de 

endeudamiento 

Nivel de ingresos 1 

Ordinal 

Nivel de gastos 2,3 

Nivel de deuda 

Método de financiación 4,5 

 

Frecuencia de uso 6,7 

Deuda 8,9,10 

Niveles 

socioeconómicos 

Composición familia 11 

Ocupación 12 
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III. MATERIAL Y MÉTODOS 

3.1. Material 

3.1.1. Población  

La población de esta investigación estuvo conformada por 136 

jefes de familia del nivel secundario de la I.E. Abraham Lincoln 

registrados en el sistema Cubicol hasta el año 2023.  

3.1.2. Marco muestral  

Estaba constituido por la relación de jefes de familia del nivel 

secundario, obtenida del sistema de la I.E. (Cubicol). 

3.1.3. Unidad de análisis 

Jefe de cada familia del nivel secundario de la I.E. Abraham 

Lincoln. 

3.1.4. Muestra 

En el presente estudio, la muestra está conformada por 111 de 

jefes de familia del nivel secundario.  

3.2. Métodos  

3.2.1. Diseño de contrastación 

El diseño de investigación será de tipo correlacional cuyo 
diagrama es el siguiente: 

Figura 1. Diseño de la investigación 

Diseño de la investigación 

Nota. La figura muestra el diseño de investigación tipo correlacional.  

Dónde: 

M = Representa la muestra  

Ox: Observación del comportamiento financiero de jefes de familia 
del nivel secundario de la I.E. Abraham Lincoln año 2023. 
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Oy: Observación del endeudamiento jefes de familia del nivel 
secundario de la I.E. Abraham Lincoln año 2023. 

 

3.2.2. Técnicas e instrumentos de coleta de datos  

Técnica 

López-Roldán y Fachelli (2016), mencionan que la encuesta es 

“una técnica de recogida de datos a través de la interrogación de los 

sujetos cuya finalidad es la de obtener de manera sistemática medidas 

sobre los conceptos que se derivan de una problemática de 

investigación previamente construida” (p. 8). 

En este proyecto se utilizará la técnica de la encuesta, debido 

a que es un enfoque cuantitativo y permitirá recopilar información que 

será procesada y contrastada con la hipótesis.  

Instrumentos 

Arribas (2004) menciona que el cuestionario es “un instrumento 

utilizado para la recogida de información, diseñado para poder 

cuantificar y universalizar la información y estandarizar el 

procedimiento de la entrevista” (p. 23).  

Para el desarrollo de la investigación, se emplearon dos 

cuestionarios como instrumentos para poder obtener datos sobre el 

comportamiento y el endeudamiento de las familias de la IE Abraham 

Lincoln. El cuestionario sobre comportamiento financiero contiene 12 

ítems de escala tipo ordinal, mientras que el cuestionario 

sobreendeudamiento contiene 12 preguntas con escala ordinal que una 

vez obtenido el puntaje final se clasificará según los resultados en los 

rangos establecidos. La aplicación del instrumentó será virtual con un 

tiempo máximo estimado de 15 minutos.  
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Instrumento 1 

Este mide la variable comportamiento financiero el cual fue 

aplicado a los jefes de familia de la I.E. Abraham Lincoln quienes 

conforman la muestra de estudio del distrito de La Esperanza. Este se 

compone de 12 ítems. Dimensión presupuesto de 3 ítems, dimensión 

gasto 4 ítems y dimensión ahorro 5 ítems. Asimismo, cuentan con sus 

escalas de puntuación del instrumento y niveles como sus rangos, así:  

Tabla 2. Escalas y niveles del instrumento 1 

Escalas y niveles del instrumento 1 

  

 

 

 

 

Nota. Esta tabla presenta las escalas consideras en el cuestionario de 

la primera variable y según los puntajes han sido clasificados por rangos 

en tres niveles. 

Instrumento 2 

Este mide la variable endeudamiento el cual fue aplicado a los 

jefes de familia de la I.E. Abraham Lincoln quienes conforman la 

muestra de estudio del distrito de La Esperanza. Este se compone de 

12 ítems. Dimensión capacidad de endeudamiento de 3 ítems, 

dimensión nivel de deuda 7 ítems y dimensión niveles socioeconómicos 

2 ítems. 

 

 

 

 

Escalas y puntuaciones del 

instrumento Niveles y rangos de las variables 

Siempre (5) 

Malo (12 - 27) 

Regular (28 - 43) 

Bueno (44 - 60) 

Casi siempre (4) 

A veces (3) 

Casi nunca (2) 

Nunca (1) 
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Tabla 3. Escalas y niveles del instrumento 2 

Escalas y niveles del instrumento 2 

Escalas y puntuaciones del 

instrumento Niveles y rangos de las variables 

Siempre (1) 

 

Endeudado (18 - 26) 

Moderado (27 - 35) 

Sin deuda (36 - 45) 

Casi siempre (2) 

A veces (3) 

Casi nunca (4) 

Nunca (5) 

Nota. Esta tabla presenta las escalas consideras en el cuestionario de 

la segunda variable y según los puntajes han sido clasificados por 

rangos en tres niveles. 

Validez 

La validez del instrumento aplicado se realizó mediante el juicio de 

expertos (Anexo N° 05) que será mencionado a continuación: 

 Tabla 4. Juicio de expertos 

Juicio de expertos 

Nota. Esta tabla presenta las escalas consideras en el cuestionario de la 

segunda variable y según los puntajes han sido clasificados por rangos en 

tres niveles. 

Confiabilidad 

Para medir la confiabilidad del instrumento, se calculó con la 

participación de una prueba piloto de 16 jefes de familia pertenecientes 

a la I.E. Abraham Lincoln. Según estas respuestas se determinó según 

Instrumento Expertos Grado Académico 

Formato de cuestionario Dr. Oscar Emilio Lama Villar Doctor 

Formato de cuestionario 
Dr. Juan Carlos Miranda 

Robles 
Doctor 

Formato de cuestionario 
Mg. Guzmán Otoniel León 

Díaz 
Magister 
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el Alfa de Cronbach un coeficiente de confiabilidad de 0.758 

concluyendo que el instrumento aplicado es válido y confiable. 

3.2.3. Procesamiento y análisis de datos 

Procesamiento de datos 

Para el procesamiento de datos, en el proceso de recolección se 

ejecutará los siguientes pasos: 

● Revisar los antecedentes, la teoría y la elaboración de 

cuestionarios 

● Se solicitó un reporte de deudas de los jefes de familia con la 

institución. Además, se solicitó el directorio de las familias del 

nivel secundario. 

● Se coordinó con la directora de la Institución Educativa para 

tener acceso a las reuniones de padres, de esta manera se 

visitó las reuniones del nivel secundario y se les aplicó el 

cuestionario de manera presencial con un tiempo promedio de 

15 min por salón. En el caso de los ausentes, se les envío la 

encuesta con los alumnos retornando completada la encuesta. 

● Luego de encuestar se trasladó la base de datos accediendo a 

la herramienta informática MS Excel v.2019. 

 

Análisis de datos 

Para el análisis de cada variable se evaluará los hallazgos por medio 

de tablas, con sus porcentajes correspondientes los cuales después 

fueron diseñados con el programa estadístico SPSS versión 25. 
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IV. PRESENTACIÓN Y DISCUSIÓN DE RESULTADOS 

4.1. Presentación de resultados  

La Institución Educativa Abraham Lincoln, ubicada en el distrito La 

Esperanza, proporcionó el listado de jefes de familia responsables de los 

alumnos del nivel secundario, puesto que estos fueron elegidos como 

población muestral. En un 72.97% de las encuestadas fueron mujeres. 

Para la presente investigación se aplicó un cuestionario compuesto por 25 

ítems. Este instrumento fue respondido por los jefes de familia del nivel 

secundario de dicha institución. Este fue validado en cuanto a confiabilidad 

estadística con Alfa de Cronbach, con un índice de 0.758 para el cuestionario 

de Comportamiento Financiero y Endeudamiento. Por ende, se evidencia un 

grado alto de confiabilidad. 

4.1.1. Característica de la muestra  

Para el presente estudio se aplicaron los cuestionarios a una muestra 

de 111 jefes de familia con las siguientes características: 

Figura 2 Ocupación de jefes de familia 

Edad jefes de familia. 
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De acuerdo con la muestra seleccionada, se obtuvo la edad de los 

jefes de familia. En el rango de 28 a 35 años fue del 24%, para el rango de 

36 a 43 años fue del 49%, en el rango de 44 a 51 años fue del 22%, y en el 

rango de 52 a 59 años la participación fue del 5%. 

La muestra indica claramente que una gran proporción de los jefes de 

familia encuestados tienen más de 36 años, representando el 76% del total. 

Esta distribución de edades es fundamental para el desarrollo de la presente 

investigación, puesto que ayudará a entender las tendencias financieras y la 

capacidad en la toma de decisiones de la población estudiada en ese rango 

de edad. 

Tabla 5 Sexo del jefe de familia  

Sexo del jefe de familia 

Edad  
Resultados 

Frecuencia Porcentaje 

Femenino   81 73% 

Masculino 30 27% 

TOTAL 111 100.00 

    Nota. Esta tabla presenta el sexo de los jefes de familia. 

 

En la tabla 5 se puede apreciar que, de la muestra seleccionada, el 

73% está compuesto por participantes femeninas y un 27% por participantes 

masculinos. 

Esta distribución en los resultados refleja una predominancia de 

participantes femeninas en el estudio, lo cual tendrá implicaciones 

importantes en el desarrollo, ya que las diferencias de género pueden influir 

en el comportamiento financiero y las estrategias de gestión financiera. 
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Figura 3. Rango de ingresos mensuales  

Rango de ingresos mensuales 

 

Como se aprecia en la figura 3, los encuestados declararon que un 

43.24% tienen un rango de ingreso mensual entre S/. 1,201 y S/. 2,000, el 

27.03% recibe menos de S/. 700, el 16.22% tienen entre S/. 701 y S/. 1,200, 

el 10.81% se encuentra entre S/. 2,001 y S/. 3,500, y el 2.70% con más de 

S/. 3,500. Esta figura presenta una amplia variedad de acuerdo a los rangos 

de ingresos dentro de la muestra, además de la diversidad económica dentro 

de la población estudiada. 

4.1.2. Resultados relacionados a los objetivos 

4.1.2.1. Objetivo específico 1 

Determinar el nivel de comportamiento financiero de jefes de 

familia del nivel secundario de la Institución Educativa Abraham 

Lincoln año 2023 

Para dar respuesta al O1, procesamos los datos para medir el 

nivel de comportamiento financiero por medio de las 

dimensiones descritas a continuación: 
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- Dimensión Presupuesto 

En la dimensión presupuesto se evaluó aplicando tres 

interrogantes que fueron la siguientes: 

− Usted, ¿Es consciente de su nivel de liquidez? 

− ¿Existe en su hogar un presupuesto familiar? 

− ¿Cumple con el presupuesto familiar elaborado? 

Figura 4. Distribución de los niveles asignados a la dimensión presupuesto 

Distribución de los niveles asignados a la dimensión presupuesto 

En la figura 4, se puede apreciar que el 54.05% de los 

encuestados tienen nivel bueno, el 29.73% un nivel regular y 

un 16.22% un mal nivel. Esto refleja que más de la mitad de los 

jefes de familia tienen un presupuesto familiar y cumplen con 

él. Sin embargo, el 45.95% presentan un nivel regular a malo 

ante la ausencia del presupuesto o el incumplimiento de este. 

- Dimensión Gasto 

La dimensión gasto se evaluó aplicando cuatro interrogantes 

que fueron la siguientes: 

− ¿Destina más del 50% de sus ingresos para gastos 

mensuales? 

− ¿Prioriza siempre los gastos de necesidades primarias? 

− ¿Evita las compras impulsivas e innecesarias? 

− ¿Compara precios antes de realizar la compra? 
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Figura 5. Distribución de los niveles asignados a la dimensión gasto 

Distribución de los niveles asignados a la dimensión gasto  

De acuerdo con la figura 5, se evidencia que el 75.68% de los 

jefes de familia presentan nivel bueno de acuerdo con la 

dimensión gasto, el 24.32% un nivel regular y 0% con un mal 

nivel.  Este resultado demuestra que los jefes de familia 

destinan sus gastos priorizando sus necesidades básicas y 

vitales.  

- Dimensión Ahorro 

La dimensión ahorro se evaluó aplicando cinco interrogantes 

que fueron la siguientes: 

− ¿Su sueldo actual le permite ahorrar? 

− ¿Logra ahorrar el 30% de sus ingresos mensuales? 

− ¿Con qué frecuencia ahorra? 

− ¿Incrementa sus ahorros cuando recibe ingresos extras? 

− ¿Tiene un plan de ahorro con metas financieras? 
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Figura 6. Distribución de los niveles asignados a la dimensión ahorro  

Distribución de los niveles asignados a la dimensión ahorro 

 

La figura 6, presenta la dimensión ahorro en los encuestados, 

el 43.24% tienen un nivel regular de ahorro, el 35.14% un mal nivel y 

el 21.62% uno bueno. De acuerdo con las preguntas realizadas en 

esta dimensión se puede decir que el sueldo de los jefes de familia no 

les permite ahorrar lo suficiente, asimismo la frecuencia con la que 

ahorran es baja y, por otra parte, al tener ingresos extras un bajo 

porcentaje lo ahorra.  
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Figura 7. Nivel de comportamiento financiero 

Nivel de comportamiento financiero  

 

Según los niveles y rangos establecidos para este 

instrumento, se presenta la figura 7, que evidencia el nivel de 

comportamiento financiero que presentan los jefes de familia 

del nivel secundario de la I.E, en donde el 62.16% presentan 

un nivel regular, un 35.15% un nivel bueno y el 2.70% un nivel 

malo. Por lo que, en relación al OE 1 se determina que existe 

un nivel regular. Es decir, si bien no todos los jefes de familia 

tienen comportamientos financieros completamente 

inadecuados, la mayoría aún tiene un margen considerable por 

trabajar y mejorar en distintos aspectos como la consistencia 

en el ahorro, el correcto seguimiento del presupuesto familiar y 

la prevención de adquisición de productos financieros 

innecesarios. 
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4.1.2.2. Objetivo específico 2 

Identificar el nivel en el endeudamiento de jefes de familia del nivel 

secundario de la Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

Con el propósito de responder el O2, procesamos los datos para medir 

el nivel de endeudamiento por medio de las dimensiones descritas a 

continuación: 

- Dimensión Capacidad de endeudamiento  

La dimensión capacidad de endeudamiento se evaluó 

aplicando tres interrogantes que fueron la siguientes: 

− ¿En qué rango se encuentran sus ingresos mensuales?  

− ¿Identifica y evalúa sus gastos fijos y variables?  

− ¿Sus ingresos cubren todos sus gastos fijos mensuales?  

Figura 8. Distribución de los niveles asignados a capacidad de endeudamiento  

Distribución de los niveles asignados a capacidad de endeudamiento 

 

De acuerdo con la figura 8, la dimensión capacidad de 

endeudamiento se presenta en un 75% endeudada, el 25% presenta 

un nivel moderado y un 0% sin deuda. El resultado en esta dimensión 

muestra que un alto porcentaje de encuestados se encuentran 
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endeudados por lo que sus ingresos mensuales no son suficientes 

para cubrir sus gastos planificados. 

- Resultados de la Dimensión Nivel de deuda 

La dimensión nivel de deuda se evaluó aplicando siete 

interrogantes que fueron la siguientes: 

− Al presentar un déficit de liquidez, ¿Evita solicitar un 

préstamo? 

− Ante el ofrecimiento de una tarjeta de crédito ¿Evita 

aceptarlas?  

− Para gastos innecesarios ¿Usa tarjetas de crédito? 

− ¿Cuida su calificación crediticia en el sistema financiero? 

− Actualmente ¿no tiene deudas?  

− ¿Paga sus deudas en los plazos establecidos? 

− ¿Conoce su deuda actual con la Institución Educativa? 

Figura 9. Distribución de los niveles asignados a nivel de deuda 

Distribución de los niveles asignados a nivel de deuda  

 

Como se aprecia en la figura 9, los datos recopilados de la 

encuesta realizada a los jefes de familia demuestran que el 89.19% 

tiene un nivel moderado de deuda, el 8.11% se representa como 

endeudado y un 2.70% sin deuda. Este resultado demuestra que la 

gran mayoría de encuestados con un nivel moderado, tienen 

tendencias a seguir incrementando su nivel de deuda, la cual podría 

convertirse en un problema si no se gestionan de forma adecuada. 
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- Resultados de la Dimensión Niveles socioeconómicos 

La dimensión nivel niveles socioeconómicos desarrollaron de 

la siguiente forma: 

Figura 10. Dependientes económicos de los jefes de familia 

Dependientes económicos de los jefes de familia 

 

 

De acuerdo a la figura 10, los encuestados tienen 

dependientes económicos en un 51.35% de 1 a 3 personas, 35.14% 

de 4 a 5 personas, el 8.11% de 8 a 9 personas y 2.70% de 6 a 7 

personas, así como para 10 a más personas. Estos resultados son 

de utilidad para poder comprender la magnitud de las obligaciones 

financieras de los encuestados 
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Figura 11. Ocupación de jefes de familia 

Ocupación de jefes de familia 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

En la figura 11 se puede apreciar la ocupación de los jefes de 

familia en donde el 21% son comerciantes, el 12% son trabajadores 

independientes, el 11% mencionó que es conductor, el 11% maestro 

de obra y obrero, el 8% ingenieros, un 6% mecánico, en un 5% 

abogado, economista, contador, cheff, docente, técnico en 

enfermería; en un 3% administrador, carpintero, electricista y técnico 

en farmacia; un 2% agente de seguridad y un 1% diseñador gráfico. 

Los porcentajes reflejan la diversidad ocupacional que existe entre la 

población estudiada e infiere que cada grupo adapta sus necesidades 

financieras de acuerdo al grupo ocupacional al que pertenecen. 
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Figura 12. Nivel de endeudamiento  

Nivel de endeudamiento 

Según las niveles y rangos establecidos para este instrumento, 

como se aprecia en la figura 12, los datos recopilados de la encuesta 

realizada a los jefes de familia demuestran que el 94.59% tiene un 

nivel moderado de deuda y el 2,70% es tanto para sin deuda como 

para endeudado. Lo que confirma que de acuerdo al OE 2 se identifica 

que el nivel de endeudamiento en jefes de familia del nivel secundario 

de la I.E. es moderado (94.59%). Esto indica que, si bien los jefes de 

familia no están excesivamente endeudados, tampoco están en una 

posición completamente segura, y es probable que enfrenten 

dificultades en la gestión de sus deudas si no se toman medidas 

adecuadas para mejorar su comportamiento financiero. 

Por otra parte, en esta dimensión se obtuvo información de la base de 

datos brindada por la I.E. Abraham Lincoln sobre el estado de deuda 

de los jefes de familia obteniendo la siguiente data: 
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Figura 13. Resultado Deuda con la IE 

Resultado Deuda con la I.E. 

 

La data muestra la cantidad de familias que presentan 

deuda en su pensión en rangos de entre 1 a 7 meses. De acuerdo 

a lo mencionado la figura 13, muestra un 52.25% están al día en 

sus pagos, es decir, no tienen deudas, el 39.64% presenta un 

endeudamiento moderado y un 8.11% está endeudado con más de 

4 meses pendientes por el concepto de pensiones. Esta 

distribución indica que, existe una proporción considerable de 

familias que enfrenta dificultades para cumplir con el pago de las 

pensiones relacionadas con la educación de sus hijos y tienden a 

acumularlo por priorizar otros gastos. 
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4.1.2.3. Objetivo específico 3 

Determinar la relación del comportamiento financiero con las 

dimensiones del endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario 

de la Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

Análisis de correlación entre comportamiento financiero y 

capacidad de endeudamiento 

Tabla 6 Prueba de correlación entre variable 1 y dimensión 1 de variable 2 

Prueba de correlación entre variable 1 y dimensión 1 de variable 2 

 
 

Comportamiento 

financiero 

Capacidad de 

endeudamiento 

Comportamiento 

financiero 

 

Correlación de 

Rho Spearman 
1,000 -,424 

Sig (bilateral)  <,001 

N 111 111 

Capacidad de 

endeudamiento 

Correlación de 

Rho Spearman 
-,424 1,000 

Sig (bilateral) <,001  

N 111 111 

       Fuente. Procesado en SPSS. 

 Como se puede apreciar, en la tabla 6 se obtuvo que la variable 

comportamiento financiero y capacidad de endeudamiento se encuentran 

inversamente relacionadas con una correlación significativa. Como el nivel 

de significancia bilateral de <0.001 que es menor a 0,05 (p=0,001<0,05), 

se evidencia que existe una relación significativa. El análisis estadístico 

inferencial es -0,424 por lo que se dice que existe una relación indirecta 

con una correlación negativa regular. Esto significa que a medida que una 

variable aumenta, la otra tiende a disminuir. 

De acuerdo con lo establecido en el marco teórico, la capacidad de 

endeudamiento tiene un enfoque centrado en la necesidad de 

endeudarse. Por lo tanto, se deduce que un buen comportamiento 

financiero reduce la necesidad de endeudarse. 
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Determinar la relación del comportamiento financiero con las dimensiones 

del endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln año 2023 

Análisis de correlación entre comportamiento financiero y nivel de 

deuda 

Tabla 7 Prueba de correlación entre variable 1 y dimensión 2 de variable 2 

Prueba de correlación entre variable 1 y dimensión 2 de variable 2 

 
 

Comportamiento 

financiero 

Nivel de 

deuda 

Comportamiento 

financiero 

 

Correlación de 

Rho Spearman 
1,000 -,163 

Sig (bilateral)  <,088 

N 111 111 

Nivel de deuda 

Correlación de 

Rho Spearman 
- ,163 1,000 

Sig (bilateral) <,088  

N 111 111 

Fuente. Procesado en SPSS. 

 En la tabla 7 se obtuvo, un nivel de significancia bilateral mayor a 0,05 

(p=0,088>0,05). El resultado indica que no existe una relación significativa 

entre la variable y la dimensión.   

Este resultado demuestra la idea que un buen comportamiento 

financiero no necesariamente garantiza que un jefe de familia no tenga 

altos niveles de deuda.  

4.1.3.  Contrastación de hipótesis general 

Para el análisis se empleó el estadístico inferencial rho de 

Spearman, por lo tanto, las decisiones serán rechazar la hipótesis nula y 

aceptar la hipótesis alterna, de acuerdo con la significancia bilateral 

(p<0.05). 
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Hipótesis estadística  

H0:  No existe relación inversa entre el comportamiento financiero 

y endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario de la 

Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

H1: Existe relación inversa entre el comportamiento financiero y 

endeudamiento de jefes de familia del nivel secundario de la 

Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023. 

Tabla 8. Prueba de correlación entre las variables 

Prueba de correlación entre las variables 

  Endeudamiento 

Comportamiento 

financiero 

 

Correlación de Rho 

Spearman 
-,362 

Sig (bilateral) <,001 

N 111 

Fuente. Procesado en SPSS. 

Como se puede apreciar, en la tabla 8 se obtuvo que la 

variable comportamiento financiero y el endeudamiento se 

encuentran inversamente relacionadas con una correlación 

significativa. Como el nivel de significancia bilateral es menor a 

0,05 (p=0,001<0,05), se evidencia que existe una relación 

significativa. El análisis estadístico inferencial es -0,362 por lo 

que se dice que existe una relación indirecta con una 

correlación negativa baja.  

Por ende, se rechaza la hipótesis nula (H0) y se acepta 

la hipótesis alterna (H1), donde ante un buen nivel de 

comportamiento financiero, existe endeudamiento menor. 
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4.2. Discusión de resultados 

E En la presente investigación, el objetivo general fue determinar la 

relación entre el comportamiento financiero y el endeudamiento de los jefes 

de familia de la Institución Educativa Abraham Lincoln en el año 2023. Para 

recoger la información, se utilizó un cuestionario validado por tres expertos. 

Durante la recolección de datos, enfrentamos desafíos significativos, ya que 

pocos padres de familia asistieron a las reuniones; por lo tanto, se envió el 

cuestionario a los ausentes con sus hijos menores. Esta situación podría 

haber llevado a una falta de comprensión adecuada del cuestionario y a 

respuestas que no reflejen fielmente su situación real. Además, no todos los 

padres decidieron participar en el cuestionario y algunos tardaron en 

devolverlo. A pesar de estos obstáculos, se logró recopilar la mayoría de las 

encuestas necesarias para el análisis. 

Según los resultados de la investigación sobre el comportamiento 

financiero y el endeudamiento de los jefes de familia de la Institución 

Educativa Abraham Lincoln, se llevaron a cabo discusiones basadas en 

dichos resultados y se compararon con investigaciones relacionadas. 

En cuanto al comportamiento financiero de los jefes de familia, se 

observa que es regular. Aunque el 54.05% muestra un nivel bueno en la 

dimensión presupuesto y el 75.68% en la dimensión gasto, solo el 43.24% 

presenta un nivel regular en la dimensión ahorro. Esto se refleja en que el 

62% de los jefes de familia tienen un comportamiento financiero clasificado 

como regular. Estos hallazgos indican que la mayoría de los encuestados 

manejan un presupuesto familiar y son conscientes de sus ingresos y gastos. 

Sin embargo, enfrentan dificultades para alcanzar un nivel financiero 

adecuado debido a que sus ingresos no son suficientes para cubrir todas las 

necesidades familiares. La incapacidad para cubrir gastos o hacerlo de 

manera limitada impide que puedan ahorrar, resultando en el uso de ingresos 

extras para cumplir con sus obligaciones. 

Estos resultados coinciden con los de Zuñiga (2019), cuyo objetivo 

específico fue medir el comportamiento financiero de los comerciantes del 
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mercado Vinocanchon. Se determinó que el 69% de los encuestados tienen 

un comportamiento financiero regular en cuanto a la toma de decisiones 

financieras. Este resultado se alinea con los indicadores obtenidos, donde 

se observa que el 61% no realiza un presupuesto en su hogar, el 65% 

menciona que sus ingresos no cubren sus costos de vida en algún mes del 

año, y el 44% recurrió a préstamos para cubrir su falta de ingresos. Esto 

indica que presentan un nivel regular de comportamiento financiero, ya que 

aún mantienen prácticas financieras inadecuadas. Aunque estas prácticas 

no son completamente negativas, no les permiten alcanzar un buen nivel de 

comportamiento financiero. 

Respecto al nivel de endeudamiento de los jefes de familia, se obtuvo 

un nivel moderado del 94.59%. En las dimensiones capacidad de 

endeudamiento y nivel de deuda, el 75% está endeudado y el 89.19% se 

encuentra en un nivel moderado de endeudamiento. Asimismo, según la 

dimensión de niveles socioeconómicos, se determinó que la mayoría de los 

jefes de familia tienen entre 1 y 5 dependientes económicos. Las 

ocupaciones de los encuestados son principalmente comerciantes, 

trabajadores independientes, conductores, maestros de obra e ingenieros. 

En cuanto a los ingresos mensuales, el 43.24% percibe entre S/.1,201 y 

S/.2,000 mensuales, mientras que el 27.03% tiene ingresos menores a 

S/.700. Por otra parte, según la información proporcionada por la I.E. 

Abraham Lincoln, el 52.25% de los jefes de familia no tienen deudas, 

mientras que el 39.64% tiene deudas que oscilan entre 1 y 3 meses. 

Estos resultados indican varios aspectos importantes. El hecho de 

que el 94.59% tenga un nivel de endeudamiento moderado evidencia que 

los jefes de familia aún no gestionan sus deudas de la mejor manera. Esto 

se refleja principalmente en la diversidad socioeconómica observada, donde 

predominan comerciantes y trabajadores independientes con ingresos 

mensuales insuficientes para cubrir sus gastos. Además, un porcentaje 

moderado de jefes de familia tiene deudas con la I.E., lo cual sugiere que 

este grupo de encuestados cubre sus deudas a corto plazo evitando caer en 

sobreendeudamiento. 
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Los resultados de Flores y Pecho (2021) corroboran estos hallazgos, 

ya que, al analizar el nivel de endeudamiento en los trabajadores 

mototaxistas del distrito de Yarinacocha, encontraron un nivel de 

endeudamiento promedio de "endeudado" (90.10%). Esta investigación 

consideró cuatro niveles de endeudamiento: sin deuda, moderado, 

endeudado y sobreendeudado, teniendo en cuenta dimensiones como ratios 

de endeudamiento, capacidad de endeudamiento y nivel socioeconómico. 

Respecto a la relación entre el comportamiento financiero y la 

capacidad de endeudamiento, se obtuvieron resultados que confirman su 

existencia, dado que se encontró una significancia bilateral de los datos 

menor a 0.05 (p=0.001). Esto indica que existe una relación significativa 

entre el comportamiento financiero y la capacidad de endeudamiento de los 

jefes de familia de la I.E. Abraham Lincoln. Además, el coeficiente de 

correlación de Spearman (r=-0.424) muestra una relación indirecta con una 

correlación negativa moderada según el baremo de correlación. Este 

resultado sugiere que a medida que mejora el comportamiento financiero, la 

capacidad de endeudamiento tiende a disminuir, y viceversa. Según los 

resultados obtenidos y el enfoque de la investigación, el comportamiento 

financiero se ve influenciado en gran medida por la necesidad de 

endeudamiento debido a los limitados ingresos de los encuestados. 

Por otro lado, al determinar la relación entre el comportamiento 

financiero y el nivel de deuda, se encontró que no existe una relación 

significativa, ya que el nivel de significancia fue mayor a 0.05 (p=0.088). Esto 

significa que un buen comportamiento financiero no garantiza 

necesariamente un bajo nivel de endeudamiento en la persona. El nivel 

moderado de deuda que presentan los jefes de familia podría deberse a 

inversiones estratégicas o préstamos destinados a fines específicos. 
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Los resultados obtenidos al analizar el comportamiento financiero y el 

nivel de deuda muestran que no hay una relación significativa (rho = -0.163, 

p = 0.088). Esto indica que el nivel de deuda está influenciado por muchos 

otros factores no considerados en este estudio. Sin embargo, este resultado 

contradice los hallazgos de la hipótesis, que demostraron una correlación 

negativa moderada entre el comportamiento financiero y el endeudamiento 

general (rho = -0.362, p < 0.001). Esto sugiere que, al mejorar su 

comportamiento financiero, los jefes de familia podrían tener un menor nivel 

de endeudamiento general. Es importante tener en cuenta que el 

endeudamiento en general abarca diversas formas de deudas y 

compromisos financieros que pueden ser gestionados de manera más 

efectiva, resultando en una correlación significativa. Por otro lado, el nivel de 

deuda es una medida más específica de un tipo particular de compromiso 

financiero, que puede verse influenciado por diversos factores como gastos 

inesperados y decisiones familiares significativas. Esta especificidad diluye 

la noción de que la deuda influye directamente en el comportamiento 

financiero 

En resumen, se determinó que existe una relación significativa entre 

el comportamiento financiero y el endeudamiento de los jefes de familia de 

la I.E. Abraham Lincoln, con una significancia bilateral de los datos menor al 

nivel propuesto (p=0.001 < 0.05), lo cual respalda la hipótesis de la 

investigación. Además, el coeficiente de correlación de Spearman (r=-0.362) 

indica una correlación negativa baja, lo que significa que un buen 

comportamiento financiero tiende a reducir el endeudamiento. El estudio 

realizado por Flores y Pecho (2021) también respalda estos hallazgos al 

encontrar una relación significativa entre el comportamiento financiero y el 

nivel de endeudamiento, con un coeficiente de correlación de Spearman de 

-0.5. Esto evidencia que los jefes de familia de la I.E. Abraham Lincoln, al 

mostrar un comportamiento financiero regular o bueno, presentan en 

consecuencia un nivel de endeudamiento moderado. 
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CONCLUSIONES 

 

1. Se concluye que, existe una relación significativa entre el 

comportamiento financiero de los jefes de familia y su nivel de 

endeudamiento en la Institución Educativa Abraham Lincoln, año 2023. 

Los resultados muestran que existe una correlación inversa moderada 

(Rho= -0.362, p<0.001), lo cual indica que un buen comportamiento 

financiero debe reflejar un menor nivel de endeudamiento.  

 

2. Se determinó que los jefes de familia presentan un nivel de 

comportamiento financiero regular, esto quiere decir que enfrentan 

dificultades para gestionar eficazmente sus recursos económicos y se ve 

reflejado en la tendencia de algunos encuestados (39.64%) al no cumplir 

con el pago oportuno de las pensiones escolares. 

 

3. Se identificó que los jefes de familia presentan un nivel moderado de 

endeudamiento (94.59%), lo cual indica que no están gravemente 

endeudados, pero tampoco están completamente libres de deudas. Por 

lo que si se descuidan pueden presentar problemas en el manejo de sus 

obligaciones financieras. 

 

4. Se concluye que, según los resultados obtenidos, existe una correlación 

negativa moderada entre el comportamiento financiero y la capacidad de 

endeudamiento (D1) (rho = -0.424, p < 0.001), lo cual indica que, a mejor 

comportamiento financiero, menor necesidad de endeudamiento en los 

jefes de familia. Sin embargo, no se encontró una relación significativa 

entre el comportamiento financiero y el nivel de deuda (D2) (rho = -0.163, 

p > 0.088), esto implica que el comportamiento de los jefes de familia no 

siempre va en relación con su nivel de deuda. 
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RECOMENDACIONES  

 

1. Se recomienda la creación de programas de educación financiera por 

parte del colegio a fin de contribuir a la mejora del comportamiento 

financiero actual y reducir su endeudamiento de los jefes de familia. Este 

tipo de programas deben centrarse en fortalecer la toma de decisiones 

financieras, la gestión del presupuesto familiar y la promoción del ahorro.  

 

2. Se sugiere que las instituciones educativas y las organizaciones locales 

se involucren en la promoción del comportamiento financiero 

responsable dirigido a padres de familia y alumnos, promoviendo 

campañas de concientización para prevenir el endeudamiento excesivo 

y promover la responsabilidad financiera. 

 

3. Asimismo, se recomienda invitar a representantes de entes financieros 

para llevar a cabo una inducción general del manejo de las finanzas 

personales dirigida a los jefes de familia, además de incorporar 

recordatorios y alertas sobre pagos de deudas escolares y sugerencias 

para mejorar el manejo financiero. 

 

4. Finalmente, se sugiere que se siga investigando este tipo de temas para 

profundizar en la comprensión de las relaciones del comportamiento 

financiero con el endeudamiento en diferentes contextos. Por lo que se 

recomienda ampliar los factores que influyen en estas variables y la 

expansión de la muestra para demostrar los comportamientos de 

diversas poblaciones. 
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ANEXOS 

Anexo N° 01: Matriz de consistencia 

TÍTULO: Comportamiento financiero y endeudamiento de jefes de familias de la Institución Educativa Abraham Lincoln año 2023 

Problema Objetivos Variables Metodología 

¿Cuál es la relación que existe entre el comportamiento financiero y 

el endeudamiento de jefes de familia de la Institución Educativa 

Abraham Lincoln año 2023? 

General 

V1: Comportamiento 

financiero 

Tipo de investigación: 
Investigación aplicada, enfoque 
cuantitativo 
Diseño no experimental, de corte 
transversal 
Alcance correlacional 

Determinar la relación del comportamiento financiero 

con el endeudamiento de jefes de familia de la I.E. 

Abraham Lincoln, año 2023. 

Hipótesis Específicos  
Población – Muestra 

Población: compuesta por 136 jefes de 

familia del nivel secundario. 

Muestra: constituida por 111 

participantes. 

Existe relación inversa entre el comportamiento financiero y 

endeudamiento de jefes de familia de la Institución Educativa 

Abraham Lincoln año 2023. 

O1: Determinar el nivel de comportamiento financiero de 

jefes de familia de la I.E. Abraham Lincoln, año 2023. 

V2: Endeudamiento 

O2: Identificar el nivel de endeudamiento de jefes de 

familia de la Institución Educativa Abraham Lincoln año 

2023.  

O3: Determinar la relación del comportamiento 

financiero con las dimensiones del endeudamiento de 

jefes de familia de la Institución Educativa Abraham 

Lincoln año 2023. 

Técnica: Encuesta y Análisis documental 

Instrumento: Cuestionario y Ficha de 

análisis documental 
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Anexo N° 02: Matriz para elaboración de instrumentos  

 

Variable Dimensión Indicador Técnica 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Comportamiento 
financiero 

 
 
Presupuesto 
 
 

Elaboración Encuesta 

Existencia Encuesta 

Cumplimiento Encuesta 

Gasto 
 

Porcentaje gasto. Encuesta 

Priorización de 
gasto. 

Encuesta 

Nivel de Ahorro 
 

Porcentaje ahorro Encuesta 

Frecuencia ahorro Encuesta 

Objetivo ahorro Encuesta 

 

Variable Dimensión Indicador Técnica 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
Endeudamiento 

Deuda 

Financiación Encuesta 

Frecuencia de uso Encuesta 

Deuda / Deuda I.E. Encuesta y análisis 
Documental 

Nivel socioeconómico  

Educación Encuesta 

Composición familiar Encuesta 

Empleo Encuesta 

Capacidad de 
endeudamiento 

Nivel de Ingresos Encuesta 

Gastos Fijos Encuesta 
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Anexo N° 03: Cuestionario variable 1 

 

CUESTIONARIO DE COMPORTAMIENTO FINANCIERO 

 

Estimado usuario, el presente cuestionario constituye un instrumento básico 

netamente académico, por lo que la información recolectada será utilizada de forma 

confidencial en el desarrollo de la investigación. Agradecemos brindar con 

sinceridad sus respuestas. 

 

Familia: Sexo: N° de hijos: 

Estado civil: Edad: Lugar de procedencia: 

 

 

 

Marcar con una X en el cuadro según la respuesta escogida. 

  

Nunca Casi nunca A veces Casi siempre Siempre 

1 2 3 4 5 

Nº Ítems 1 2 3 4 5 

1.          Usted, ¿Es consciente de su nivel de liquidez?           

2.          ¿Existe en su hogar un presupuesto familiar?           

3.          ¿Cumple con el presupuesto familiar elaborado?           

4.          
¿Destina más del 50% de sus ingresos para gastos 
mensuales? 

          

5.          
¿Prioriza siempre los gastos de necesidades 
primarias? 

          

6.          ¿Evita las compras impulsivas e innecesarias?           

7.          ¿Compara precios antes de realizar la compra?           

8.          ¿Su sueldo actual le permite ahorrar?           

9.          ¿Logra ahorrar el 30% de sus ingresos mensuales?           

10.       ¿Con qué frecuencia ahorra?           

11.       
¿Incrementa sus ahorros cuando recibe ingresos 
extras? 

          

12.       ¿Tiene un plan de ahorro con metas financieras?           
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Anexo N° 04: Cuestionario de variable 2 

CUESTIONARIO DE ENDEUDAMIENTO 

Estimado usuario, el presente cuestionario constituye un instrumento básico 

netamente académico, por lo que la información recolectada será utilizada de forma 

confidencial en el desarrollo de la investigación. Agradecemos brindar con 

sinceridad sus respuestas. 

 

 

Marcar con una X según la respuesta escogida.         

Ítem Respuesta 

1. ¿En qué rango se encuentran sus ingresos mensuales?  

a) Menos de 700 soles mensuales 

b) Entre 701 - 1,200 soles mensuales 

c) De 1,201 - 2,000 soles mensuales  

d) De 2,001 - 3,500 soles mensuales 

e) > 3,500 soles mensuales 

2. ¿Desconoce cuáles son sus gastos fijos y variables?  

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

3. ¿Con que frecuencia sus ingresos mensuales no cubren sus gastos fijos? 

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

4. Al presentar un déficit de liquidez, ¿Ha solicitado un préstamo? 

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

5. Ante el ofrecimiento de una tarjeta de crédito ¿Las acepta?  

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

Siempre Casi siempre A veces Casi nunca Nunca 

1 2 3 4 5 
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e) Nunca    

6. ¿Con qué frecuencia alcanza el límite de sus tarjetas de crédito? 

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi siempre   

e) Nunca    

7. ¿Descuida su calificación crediticia en el sistema financiero? 

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

8. ¿Tiene deudas?  

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

9. ¿Tiene dificultades en el pago de su deuda en los plazos establecidos? 

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

10. ¿Desconoce su deuda con la Institución Educativa?  

a) Siempre   

b) Casi siempre   

c) A veces   

d) Casi nunca   

e) Nunca    

11. ¿De cuántas personas es responsable económicamente?   

a) 10 a más personas 

b) 8 – 9 personas 

c) 6 – 7 personas 

d) 4– 5 personas 

e) 1 – 3 personas 

12. ¿Cuál es su ocupación?   

       Respuesta:  
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Anexo N° 05: Validación de expertos  

− Juicio de experto 01 
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− Juicio de experto 02 
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− Juicio de experto 03 
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Anexo N° 06: Ficha de análisis documental 

 

FICHA DE ANALISIS DOCUMENTAL 

 

Esta ficha de investigación es un instrumento académico que será usado para la 

investigación. En donde servirá para recoger información sobre las deudas que 

tienen los jefes de familia con la IE Abraham Lincoln para así poder analizar el nivel 

de deuda que presentan con el colegio.  

Fecha: 13/10/2023 

Documentos: 

Se presentará una lista de documentos analizados en la presente 

investigación 

 

N° Ítem Si No Observación o Comentario 

1 
Reporte histórico de 
alumnos deudores 

X  

El reporte presenta el monto 
adeudado a la fecha (13/10/23) de 
cada alumno del nivel secundario, de 
manera mensual y por el concepto 
de pensión 

2 Directorio Familiar X  
El directorio familiar presenta la lista 
de familias que conforman el nivel 
secundario 
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Anexo N° 07: Directorio Familiar IE Abraham Lincoln 
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Anexo N° 08: Reporte de deudores IE Abraham Lincoln 
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Anexo N° 09: Base de datos  

 

 

CAPACIDAD DE ENDEUDAMIENTO

SEXO ESTADO CIVIL Edad P° 1 2 3 TOTAL 4 5 6 7 TOTAL 8 9 10 11 12 TOTAL 10 11 TOTAL 4 5 6 9 3 7 8 TOTAL

F Conviviente 38 1 5 3 4 12 5 5 5 5 20 3 3 3 3 1 13 45 3 1 4 3 4 3 4 4 1 1 20 24

F Soltera/o 37 2 4 5 5 14 5 5 5 5 20 3 3 3 4 5 18 52 2 1 3 3 5 5 2 3 2 1 21 24

F Conviviente 35 3 5 1 1 7 5 5 4 5 19 1 1 2 3 1 8 34 1 3 4 3 5 5 1 3 2 1 20 24

F Casada/o 32 4 5 5 5 15 4 5 5 5 19 5 4 3 4 4 20 54 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

M Casada/o 45 5 5 5 1 11 1 5 5 5 16 1 1 1 5 1 9 36 1 5 6 3 5 5 1 1 3 1 19 25

F Casada/o 40 6 4 5 4 13 5 5 4 5 19 3 3 4 4 4 18 50 2 1 3 4 3 5 1 3 1 1 18 21

M Casada/o 37 7 5 4 5 14 4 5 4 4 17 2 2 2 1 2 9 40 1 2 3 3 5 5 1 4 1 2 21 24

F Casada/o 37 8 1 1 1 3 3 5 5 5 18 1 1 3 1 3 9 30 1 5 6 3 5 5 1 5 1 1 21 27

F Conviviente 31 9 2 2 4 8 5 5 5 5 20 1 1 1 1 5 9 37 1 3 4 3 5 5 1 1 3 5 23 27

F Casada/o 43 10 5 3 3 11 2 3 5 5 15 3 4 4 3 3 17 43 3 3 6 3 4 3 3 3 4 2 22 28

F Conviviente 40 11 1 1 1 3 5 5 5 5 20 1 1 1 1 1 5 28 3 2 5 5 5 5 4 1 1 1 22 27

F Casada/o 32 12 1 1 1 3 5 5 5 5 20 5 5 3 5 3 21 44 3 2 5 5 3 5 5 3 1 1 23 28

F Casada/o 43 13 5 5 5 15 5 5 5 5 20 4 3 4 5 5 21 56 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

M Casada/o 37 14 4 4 4 12 3 4 3 4 14 3 3 4 3 4 17 43 2 2 4 3 3 4 1 3 1 1 16 20

M Casada/o 37 15 5 1 5 11 5 4 3 5 17 1 1 2 3 3 10 38 3 5 8 1 5 5 1 1 1 5 19 27

F Soltera/o 28 16 3 3 3 9 3 5 5 5 18 3 2 3 3 1 12 39 1 3 4 3 5 5 1 2 3 1 20 24

F Casada/o 41 17 3 3 4 10 2 3 2 3 10 3 4 4 3 3 17 37 2 3 5 5 5 5 5 4 1 5 30 35

F Soltera/o 40 18 3 3 3 9 4 3 3 5 15 1 2 2 2 3 10 34 3 4 7 3 5 5 3 1 3 3 23 30

F Casada/o 45 19 5 3 5 13 5 5 3 5 18 2 1 2 5 1 11 42 2 1 3 3 4 3 2 3 1 5 21 24

M Casada/o 49 20 5 5 5 15 5 5 5 4 19 5 4 4 4 5 22 56 2 2 4 4 4 5 1 1 1 2 18 22

M Casada/o 50 21 4 4 4 12 4 4 4 4 16 2 2 3 4 4 15 43 2 3 5 4 3 3 1 3 1 1 16 21

F Soltera/o 46 22 4 3 5 12 5 4 3 3 15 3 2 2 3 2 12 39 3 1 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Soltera/o 30 23 3 2 1 6 5 4 3 4 16 2 2 3 3 3 13 35 2 1 3 5 5 5 4 3 3 1 26 29

F Soltera/o 32 24 5 4 3 12 3 5 5 5 18 3 2 2 3 2 12 42 2 3 5 4 5 5 1 3 2 1 21 26

M Conviviente 44 25 4 3 3 10 4 4 3 4 15 3 3 3 3 3 15 40 2 3 5 2 3 3 3 2 3 1 17 22

M Casada/o 52 26 1 1 1 3 4 2 1 3 10 1 3 5 5 4 18 31 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

F Soltera/o 36 27 5 1 1 7 5 5 3 5 18 2 1 2 3 3 11 36 1 2 3 5 5 5 1 3 2 1 22 25

F Casada/o 45 28 2 2 3 7 5 4 5 5 19 1 1 3 3 3 11 37 3 3 6 2 5 5 1 2 1 1 17 23

F Casada/o 40 29 4 3 3 10 2 5 5 5 17 3 4 5 4 5 21 48 1 2 3 5 5 4 3 5 1 1 24 27

F Casada/o 40 30 4 5 4 13 4 5 3 4 16 5 3 3 2 5 18 47 2 1 3 3 5 4 2 4 1 1 20 23

F Conviviente 32 31 3 5 4 12 5 5 3 1 14 5 5 4 2 5 21 47 3 4 7 5 1 1 4 5 1 3 20 27

M Conviviente 34 32 5 5 4 14 3 5 4 5 17 3 3 3 3 5 17 48 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

F Conviviente 36 33 2 4 3 9 5 5 3 4 17 3 3 3 4 2 15 41 2 2 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Casada/o 37 34 3 5 4 12 4 5 3 5 17 3 3 3 5 5 19 48 2 3 5 3 3 5 1 3 1 1 17 22

F Casada/o 37 35 1 1 1 3 2 2 5 5 14 3 1 1 1 1 7 24 3 3 6 1 5 5 1 1 1 1 15 21

F Casada/o 48 36 1 3 5 9 4 5 5 5 19 1 1 2 4 1 9 37 3 1 4 3 5 5 1 1 1 1 17 21

M Casada/o 56 37 3 5 5 13 5 5 5 5 20 5 3 3 5 5 21 54 1 1 2 5 3 4 2 5 1 1 21 23

F Conviviente 38 38 5 3 4 12 5 5 5 5 20 3 3 3 3 1 13 45 3 1 4 3 4 3 4 4 1 1 20 24

F Soltera/o 37 39 4 5 5 14 5 5 5 5 20 3 3 3 4 5 18 52 2 1 3 3 5 5 2 3 2 1 21 24

F Conviviente 35 40 5 1 1 7 5 5 4 5 19 1 1 2 3 1 8 34 1 3 4 3 5 5 1 3 2 1 20 24

F Casada/o 32 41 5 5 5 15 4 5 5 5 19 5 4 3 4 4 20 54 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

M Casada/o 45 42 5 5 1 11 1 5 5 5 16 1 1 1 5 1 9 36 1 5 6 3 5 5 1 1 3 1 19 25

F Casada/o 40 43 4 5 4 13 5 5 4 5 19 3 3 4 4 4 18 50 2 1 3 4 3 5 1 3 1 1 18 21

M Casada/o 37 44 5 4 5 14 4 5 4 4 17 2 2 2 1 2 9 40 1 2 3 3 5 5 1 4 1 2 21 24

F Casada/o 37 45 1 1 1 3 3 5 5 5 18 1 1 3 1 3 9 30 1 5 6 3 5 5 1 5 1 1 21 27

F Conviviente 31 46 2 2 4 8 5 5 5 5 20 1 1 1 1 5 9 37 1 3 4 3 5 5 1 1 3 5 23 27

F Casada/o 43 47 5 3 3 11 2 3 5 5 15 3 4 4 3 3 17 43 3 3 6 3 4 3 3 3 4 2 22 28

F Conviviente 40 48 1 1 1 3 5 5 5 5 20 1 1 1 1 1 5 28 3 2 5 5 5 5 4 1 1 1 22 27

F Casada/o 32 49 1 1 1 3 5 5 5 5 20 5 5 3 5 3 21 44 3 2 5 5 3 5 5 3 1 1 23 28

F Casada/o 43 50 5 5 5 15 5 5 5 5 20 4 3 4 5 5 21 56 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

M Casada/o 37 51 4 4 4 12 3 4 3 4 14 3 3 4 3 4 17 43 2 2 4 3 3 4 1 3 1 1 16 20

M Casada/o 37 52 5 1 5 11 5 4 3 5 17 1 1 2 3 3 10 38 3 5 8 1 5 5 1 1 1 5 19 27

F Soltera/o 28 53 3 3 3 9 3 5 5 5 18 3 2 3 3 1 12 39 1 3 4 3 5 5 1 2 3 1 20 24

F Casada/o 41 54 3 3 4 10 2 3 2 3 10 3 4 4 3 3 17 37 2 3 5 5 5 5 5 4 1 5 30 35

F Soltera/o 40 55 3 3 3 9 4 3 3 5 15 1 2 2 2 3 10 34 3 4 7 3 5 5 3 1 3 3 23 30

F Casada/o 45 56 5 3 5 13 5 5 3 5 18 2 1 2 5 1 11 42 2 1 3 3 4 3 2 3 1 5 21 24

M Casada/o 49 57 5 5 5 15 5 5 5 4 19 5 4 4 4 5 22 56 2 2 4 4 4 5 1 1 1 2 18 22

M Casada/o 50 58 4 4 4 12 4 4 4 4 16 2 2 3 4 4 15 43 2 3 5 4 3 3 1 3 1 1 16 21

F Soltera/o 46 59 4 3 5 12 5 4 3 3 15 3 2 2 3 2 12 39 3 1 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Soltera/o 30 60 3 2 1 6 5 4 3 4 16 2 2 3 3 3 13 35 2 1 3 5 5 5 4 3 3 1 26 29

F Soltera/o 32 61 5 4 3 12 3 5 5 5 18 3 2 2 3 2 12 42 2 3 5 4 5 5 1 3 2 1 21 26

M Conviviente 44 62 4 3 3 10 4 4 3 4 15 3 3 3 3 3 15 40 2 3 5 2 3 3 3 2 3 1 17 22

M Casada/o 52 63 1 1 1 3 4 2 1 3 10 1 3 5 5 4 18 31 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

F Soltera/o 36 64 5 1 1 7 5 5 3 5 18 2 1 2 3 3 11 36 1 2 3 5 5 5 1 3 2 1 22 25

F Casada/o 45 65 2 2 3 7 5 4 5 5 19 1 1 3 3 3 11 37 3 3 6 2 5 5 1 2 1 1 17 23

F Casada/o 40 66 4 3 3 10 2 5 5 5 17 3 4 5 4 5 21 48 1 2 3 5 5 4 3 5 1 1 24 27

F Casada/o 40 67 4 5 4 13 4 5 3 4 16 5 3 3 2 5 18 47 2 1 3 3 5 4 2 4 1 1 20 23

F Conviviente 32 68 3 5 4 12 5 5 3 1 14 5 5 4 2 5 21 47 3 4 7 5 1 1 4 5 1 3 20 27

M Conviviente 34 69 5 5 4 14 3 5 4 5 17 3 3 3 3 5 17 48 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

F Conviviente 36 70 2 4 3 9 5 5 3 4 17 3 3 3 4 2 15 41 2 2 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Casada/o 37 71 3 5 4 12 4 5 3 5 17 3 3 3 5 5 19 48 2 3 5 3 3 5 1 3 1 1 17 22

F Casada/o 37 72 1 1 1 3 2 2 5 5 14 3 1 1 1 1 7 24 3 3 6 1 5 5 1 1 1 1 15 21

F Casada/o 48 73 1 3 5 9 4 5 5 5 19 1 1 2 4 1 9 37 3 1 4 3 5 5 1 1 1 1 17 21

M Casada/o 56 74 3 5 5 13 5 5 5 5 20 5 3 3 5 5 21 54 1 1 2 5 3 4 2 5 1 1 21 23

F Conviviente 38 75 5 3 4 12 5 5 5 5 20 3 3 3 3 1 13 45 3 1 4 3 4 3 4 4 1 1 20 24

F Soltera/o 37 76 4 5 5 14 5 5 5 5 20 3 3 3 4 5 18 52 2 1 3 3 5 5 2 3 2 1 21 24

F Conviviente 35 77 5 1 1 7 5 5 4 5 19 1 1 2 3 1 8 34 1 3 4 3 5 5 1 3 2 1 20 24

F Casada/o 32 78 5 5 5 15 4 5 5 5 19 5 4 3 4 4 20 54 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

M Casada/o 45 79 5 5 1 11 1 5 5 5 16 1 1 1 5 1 9 36 1 5 6 3 5 5 1 1 3 1 19 25

F Casada/o 40 80 4 5 4 13 5 5 4 5 19 3 3 4 4 4 18 50 2 1 3 4 3 5 1 3 1 1 18 21

M Casada/o 37 81 5 4 5 14 4 5 4 4 17 2 2 2 1 2 9 40 1 2 3 3 5 5 1 4 1 2 21 24

F Casada/o 37 82 1 1 1 3 3 5 5 5 18 1 1 3 1 3 9 30 1 5 6 3 5 5 1 5 1 1 21 27

F Conviviente 31 83 2 2 4 8 5 5 5 5 20 1 1 1 1 5 9 37 1 3 4 3 5 5 1 1 3 5 23 27

F Casada/o 43 84 5 3 3 11 2 3 5 5 15 3 4 4 3 3 17 43 3 3 6 3 4 3 3 3 4 2 22 28

F Conviviente 40 85 1 1 1 3 5 5 5 5 20 1 1 1 1 1 5 28 3 2 5 5 5 5 4 1 1 1 22 27

F Casada/o 32 86 1 1 1 3 5 5 5 5 20 5 5 3 5 3 21 44 3 2 5 5 3 5 5 3 1 1 23 28

F Casada/o 43 87 5 5 5 15 5 5 5 5 20 4 3 4 5 5 21 56 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

M Casada/o 37 88 4 4 4 12 3 4 3 4 14 3 3 4 3 4 17 43 2 2 4 3 3 4 1 3 1 1 16 20

M Casada/o 37 89 5 1 5 11 5 4 3 5 17 1 1 2 3 3 10 38 3 5 8 1 5 5 1 1 1 5 19 27

F Soltera/o 28 90 3 3 3 9 3 5 5 5 18 3 2 3 3 1 12 39 1 3 4 3 5 5 1 2 3 1 20 24

F Casada/o 41 91 3 3 4 10 2 3 2 3 10 3 4 4 3 3 17 37 2 3 5 5 5 5 5 4 1 5 30 35

F Soltera/o 40 92 3 3 3 9 4 3 3 5 15 1 2 2 2 3 10 34 3 4 7 3 5 5 3 1 3 3 23 30

F Casada/o 45 93 5 3 5 13 5 5 3 5 18 2 1 2 5 1 11 42 2 1 3 3 4 3 2 3 1 5 21 24

M Casada/o 49 94 5 5 5 15 5 5 5 4 19 5 4 4 4 5 22 56 2 2 4 4 4 5 1 1 1 2 18 22

M Casada/o 50 95 4 4 4 12 4 4 4 4 16 2 2 3 4 4 15 43 2 3 5 4 3 3 1 3 1 1 16 21

F Soltera/o 46 96 4 3 5 12 5 4 3 3 15 3 2 2 3 2 12 39 3 1 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Soltera/o 30 97 3 2 1 6 5 4 3 4 16 2 2 3 3 3 13 35 2 1 3 5 5 5 4 3 3 1 26 29

F Soltera/o 32 98 5 4 3 12 3 5 5 5 18 3 2 2 3 2 12 42 2 3 5 4 5 5 1 3 2 1 21 26

M Conviviente 44 99 4 3 3 10 4 4 3 4 15 3 3 3 3 3 15 40 2 3 5 2 3 3 3 2 3 1 17 22

M Casada/o 52 100 1 1 1 3 4 2 1 3 10 1 3 5 5 4 18 31 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

F Soltera/o 36 101 5 1 1 7 5 5 3 5 18 2 1 2 3 3 11 36 1 2 3 5 5 5 1 3 2 1 22 25

F Casada/o 45 102 2 2 3 7 5 4 5 5 19 1 1 3 3 3 11 37 3 3 6 2 5 5 1 2 1 1 17 23

F Casada/o 40 103 4 3 3 10 2 5 5 5 17 3 4 5 4 5 21 48 1 2 3 5 5 4 3 5 1 1 24 27

F Casada/o 40 104 4 5 4 13 4 5 3 4 16 5 3 3 2 5 18 47 2 1 3 3 5 4 2 4 1 1 20 23

F Conviviente 32 105 3 5 4 12 5 5 3 1 14 5 5 4 2 5 21 47 3 4 7 5 1 1 4 5 1 3 20 27

M Conviviente 34 106 5 5 4 14 3 5 4 5 17 3 3 3 3 5 17 48 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

F Conviviente 36 107 2 4 3 9 5 5 3 4 17 3 3 3 4 2 15 41 2 2 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Casada/o 37 108 3 5 4 12 4 5 3 5 17 3 3 3 5 5 19 48 2 3 5 3 3 5 1 3 1 1 17 22

F Casada/o 37 109 1 1 1 3 2 2 5 5 14 3 1 1 1 1 7 24 3 3 6 1 5 5 1 1 1 1 15 21

F Casada/o 48 110 1 3 5 9 4 5 5 5 19 1 1 2 4 1 9 37 3 1 4 3 5 5 1 1 1 1 17 21

M Casada/o 56 111 3 5 5 13 5 5 5 5 20 5 3 3 5 5 21 54 1 1 2 5 3 4 2 5 1 1 21 23

AHORRO

CUESTIONARIO: COMPORTAMIENTO FINANCIERO CUESTIONARIO: ENDEUDAMIENTO

NIVEL DE DEUDA
PUNTUACIÓN PUNTUACIÓN

PRESUPUESTO GASTO
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CAPACIDAD DE ENDEUDAMIENTO

SEXO ESTADO CIVIL Edad P° 1 2 3 TOTAL 4 5 6 7 TOTAL 8 9 10 11 12 TOTAL 10 11 TOTAL 4 5 6 9 3 7 8 TOTAL

F Casada/o 45 56 5 3 5 13 5 5 3 5 18 2 1 2 5 1 11 42 2 1 3 3 4 3 2 3 1 5 21 24

M Casada/o 49 57 5 5 5 15 5 5 5 4 19 5 4 4 4 5 22 56 2 2 4 4 4 5 1 1 1 2 18 22

M Casada/o 50 58 4 4 4 12 4 4 4 4 16 2 2 3 4 4 15 43 2 3 5 4 3 3 1 3 1 1 16 21

F Soltera/o 46 59 4 3 5 12 5 4 3 3 15 3 2 2 3 2 12 39 3 1 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Soltera/o 30 60 3 2 1 6 5 4 3 4 16 2 2 3 3 3 13 35 2 1 3 5 5 5 4 3 3 1 26 29

F Soltera/o 32 61 5 4 3 12 3 5 5 5 18 3 2 2 3 2 12 42 2 3 5 4 5 5 1 3 2 1 21 26

M Conviviente 44 62 4 3 3 10 4 4 3 4 15 3 3 3 3 3 15 40 2 3 5 2 3 3 3 2 3 1 17 22

M Casada/o 52 63 1 1 1 3 4 2 1 3 10 1 3 5 5 4 18 31 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

F Soltera/o 36 64 5 1 1 7 5 5 3 5 18 2 1 2 3 3 11 36 1 2 3 5 5 5 1 3 2 1 22 25

F Casada/o 45 65 2 2 3 7 5 4 5 5 19 1 1 3 3 3 11 37 3 3 6 2 5 5 1 2 1 1 17 23

F Casada/o 40 66 4 3 3 10 2 5 5 5 17 3 4 5 4 5 21 48 1 2 3 5 5 4 3 5 1 1 24 27

F Casada/o 40 67 4 5 4 13 4 5 3 4 16 5 3 3 2 5 18 47 2 1 3 3 5 4 2 4 1 1 20 23

F Conviviente 32 68 3 5 4 12 5 5 3 1 14 5 5 4 2 5 21 47 3 4 7 5 1 1 4 5 1 3 20 27

M Conviviente 34 69 5 5 4 14 3 5 4 5 17 3 3 3 3 5 17 48 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

F Conviviente 36 70 2 4 3 9 5 5 3 4 17 3 3 3 4 2 15 41 2 2 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Casada/o 37 71 3 5 4 12 4 5 3 5 17 3 3 3 5 5 19 48 2 3 5 3 3 5 1 3 1 1 17 22

F Casada/o 37 72 1 1 1 3 2 2 5 5 14 3 1 1 1 1 7 24 3 3 6 1 5 5 1 1 1 1 15 21

F Casada/o 48 73 1 3 5 9 4 5 5 5 19 1 1 2 4 1 9 37 3 1 4 3 5 5 1 1 1 1 17 21

M Casada/o 56 74 3 5 5 13 5 5 5 5 20 5 3 3 5 5 21 54 1 1 2 5 3 4 2 5 1 1 21 23

F Conviviente 38 75 5 3 4 12 5 5 5 5 20 3 3 3 3 1 13 45 3 1 4 3 4 3 4 4 1 1 20 24

F Soltera/o 37 76 4 5 5 14 5 5 5 5 20 3 3 3 4 5 18 52 2 1 3 3 5 5 2 3 2 1 21 24

F Conviviente 35 77 5 1 1 7 5 5 4 5 19 1 1 2 3 1 8 34 1 3 4 3 5 5 1 3 2 1 20 24

F Casada/o 32 78 5 5 5 15 4 5 5 5 19 5 4 3 4 4 20 54 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

M Casada/o 45 79 5 5 1 11 1 5 5 5 16 1 1 1 5 1 9 36 1 5 6 3 5 5 1 1 3 1 19 25

F Casada/o 40 80 4 5 4 13 5 5 4 5 19 3 3 4 4 4 18 50 2 1 3 4 3 5 1 3 1 1 18 21

M Casada/o 37 81 5 4 5 14 4 5 4 4 17 2 2 2 1 2 9 40 1 2 3 3 5 5 1 4 1 2 21 24

F Casada/o 37 82 1 1 1 3 3 5 5 5 18 1 1 3 1 3 9 30 1 5 6 3 5 5 1 5 1 1 21 27

F Conviviente 31 83 2 2 4 8 5 5 5 5 20 1 1 1 1 5 9 37 1 3 4 3 5 5 1 1 3 5 23 27

F Casada/o 43 84 5 3 3 11 2 3 5 5 15 3 4 4 3 3 17 43 3 3 6 3 4 3 3 3 4 2 22 28

F Conviviente 40 85 1 1 1 3 5 5 5 5 20 1 1 1 1 1 5 28 3 2 5 5 5 5 4 1 1 1 22 27

F Casada/o 32 86 1 1 1 3 5 5 5 5 20 5 5 3 5 3 21 44 3 2 5 5 3 5 5 3 1 1 23 28

F Casada/o 43 87 5 5 5 15 5 5 5 5 20 4 3 4 5 5 21 56 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

M Casada/o 37 88 4 4 4 12 3 4 3 4 14 3 3 4 3 4 17 43 2 2 4 3 3 4 1 3 1 1 16 20

M Casada/o 37 89 5 1 5 11 5 4 3 5 17 1 1 2 3 3 10 38 3 5 8 1 5 5 1 1 1 5 19 27

F Soltera/o 28 90 3 3 3 9 3 5 5 5 18 3 2 3 3 1 12 39 1 3 4 3 5 5 1 2 3 1 20 24

F Casada/o 41 91 3 3 4 10 2 3 2 3 10 3 4 4 3 3 17 37 2 3 5 5 5 5 5 4 1 5 30 35

F Soltera/o 40 92 3 3 3 9 4 3 3 5 15 1 2 2 2 3 10 34 3 4 7 3 5 5 3 1 3 3 23 30

F Casada/o 45 93 5 3 5 13 5 5 3 5 18 2 1 2 5 1 11 42 2 1 3 3 4 3 2 3 1 5 21 24

M Casada/o 49 94 5 5 5 15 5 5 5 4 19 5 4 4 4 5 22 56 2 2 4 4 4 5 1 1 1 2 18 22

M Casada/o 50 95 4 4 4 12 4 4 4 4 16 2 2 3 4 4 15 43 2 3 5 4 3 3 1 3 1 1 16 21

F Soltera/o 46 96 4 3 5 12 5 4 3 3 15 3 2 2 3 2 12 39 3 1 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Soltera/o 30 97 3 2 1 6 5 4 3 4 16 2 2 3 3 3 13 35 2 1 3 5 5 5 4 3 3 1 26 29

F Soltera/o 32 98 5 4 3 12 3 5 5 5 18 3 2 2 3 2 12 42 2 3 5 4 5 5 1 3 2 1 21 26

M Conviviente 44 99 4 3 3 10 4 4 3 4 15 3 3 3 3 3 15 40 2 3 5 2 3 3 3 2 3 1 17 22

M Casada/o 52 100 1 1 1 3 4 2 1 3 10 1 3 5 5 4 18 31 1 1 2 3 5 5 1 5 1 1 21 23

F Soltera/o 36 101 5 1 1 7 5 5 3 5 18 2 1 2 3 3 11 36 1 2 3 5 5 5 1 3 2 1 22 25

F Casada/o 45 102 2 2 3 7 5 4 5 5 19 1 1 3 3 3 11 37 3 3 6 2 5 5 1 2 1 1 17 23

F Casada/o 40 103 4 3 3 10 2 5 5 5 17 3 4 5 4 5 21 48 1 2 3 5 5 4 3 5 1 1 24 27

F Casada/o 40 104 4 5 4 13 4 5 3 4 16 5 3 3 2 5 18 47 2 1 3 3 5 4 2 4 1 1 20 23

F Conviviente 32 105 3 5 4 12 5 5 3 1 14 5 5 4 2 5 21 47 3 4 7 5 1 1 4 5 1 3 20 27

M Conviviente 34 106 5 5 4 14 3 5 4 5 17 3 3 3 3 5 17 48 1 1 2 3 5 5 1 3 1 1 19 21

F Conviviente 36 107 2 4 3 9 5 5 3 4 17 3 3 3 4 2 15 41 2 2 4 3 5 5 2 3 1 1 20 24

F Casada/o 37 108 3 5 4 12 4 5 3 5 17 3 3 3 5 5 19 48 2 3 5 3 3 5 1 3 1 1 17 22

F Casada/o 37 109 1 1 1 3 2 2 5 5 14 3 1 1 1 1 7 24 3 3 6 1 5 5 1 1 1 1 15 21

F Casada/o 48 110 1 3 5 9 4 5 5 5 19 1 1 2 4 1 9 37 3 1 4 3 5 5 1 1 1 1 17 21

M Casada/o 56 111 3 5 5 13 5 5 5 5 20 5 3 3 5 5 21 54 1 1 2 5 3 4 2 5 1 1 21 23

AHORRO

CUESTIONARIO: COMPORTAMIENTO FINANCIERO CUESTIONARIO: ENDEUDAMIENTO

NIVEL DE DEUDA
PUNTUACIÓN PUNTUACIÓN

PRESUPUESTO GASTO
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Anexo N° 10: Autorización de uso de datos de la empresa
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Anexo N° 11: Resolución de proyecto de tesis 
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Anexo N° 12: Informe favorable del asesor 

 

 


